
Nicht nur schneller: Langjährige Erfahrung und Fachwissen zahlen sich aus

In der heutigen schnelllebigen
Zeit, in der immer mehr Daten
und Dienstleistungen online
angeboten werden, setzen Rizzo
Immobilien seit über zehn
Jahren auf top ausgebildete
Mitarbeiter*innen.

In der vielseitigen Immobilienbran-
che sind eine fundierte Ausbildung
sowie Fachwissen für die Bewer-
tung, Vermarktung, den Verkauf und
die Beratung eine unerlässliche Vor-
aussetzung. Gabriele Rizzo ist seit
über 18 Jahren in der Immobilien-
branche «zuhause» und ausschliess-
lich in der Vermarktung (Bewertung,
Beratung und Verkauf) tätig. Seit
über 10 Jahren ist er mit seiner
Firma Rizzo Immobilien selbststän-
dig und betreibt zusammen mit sei-
nem Team erfolgreich einen Immobi-
lien-Shop an zentraler Lage an der
Stadthausstrasse 12 in der Winter-
thurer Altstadt. Ende Februar 2022
feierte das Team das 10-jährige Fir-
menjubiläum. Bereits vergangenen
Sommer hatte die Firma Grund zum
Feiern. Nach langer und intensiver
Vorbereitungszeit sowie einer mehr-
tägigen Berufsprüfung durfte And-
reas Hauser sein eidgenössisches
Diplom als Immobilienbewerter ent-
gegennehmen. Das Rizzo-Team ist
äusserst erfreut und gratuliert And-
reas Hauser zu diesem zusätzlichen
erfolgreichen Abschluss und dem
weiteren Meilenstein in seinem Be-
rufsleben. In seiner akademischen
Laufbahn schloss Hauser im Jahre
2014 den Bachelor in Betriebsöko-
nomie und im Jahre 2017 den Mas-
ter im Immobilienmanagement ab.
Rizzo erklärt stolz: «Eine Kombina-

tion aus drei äusserst anspruchsvol-
len Ausbildungen und einer über
10-jährigen Berufserfahrung mit
über 1500 durchgeführten Bewer-
tungen vorweisen zu können, ist in
der Immobilienbranche höchst sel-
ten und beeindruckend.» Rizzo freut
sich sehr, dass Herr Hauser sein er-
worbenes Wissen weiterhin als Fach-
experte für die Firma einsetzen wird.
Die Kerntätigkeit der Rizzo Immobi-
lien liegt neben der Bewertung von
Eigentumswohnungen, Ein- und
Mehrfamilienhäusern in der profes-
sionellen Vermarktung von Eigen-
tumsimmobilien. An die mitwirken-
den Vermarkter*innen stellt Gabri-
ele Rizzo sehr hohe Anforderungen.
So durchlaufen diese eine mindes-
tens 1½-jährige interne intensive
Schulung, bevor sie eigenständig in

der Vermarktung aktiv werden. Gab-
riele Rizzo legt grossen Wert auf
eine fundierte Aus- und Weiterbil-
dung: «Qualität und Kundenzufrie-
denheit sind unser oberstes Ziel.
Uns ist bewusst, dass wir gegenüber
unseren Auftraggeber*innen wie
auch generell eine grosse Verant-
wortung haben, die eine hohe Be-
rufsethik verlangt. Wir bilden uns
ständig aus und weiter, um mit dem
immer rascheren Wandel mithalten
zu können.»

Vorsicht bei online
Immobilien-Bewertungen
Die Bewertung einer Immobilie ist
ein sehr komplexes Zusammenspiel
verschiedener Faktoren. Mit der Digi-
talisierung und standardisierten Me-
thoden steigt zwar die Transparenz

von Immobilienbewertungen, die Ver-
antwortung der Bewertenden bleibt
dennoch sehr gross. Online-Bewer-
tungs-Tools sind schnell und unkom-
pliziert, jedoch äusserst sensitiv.
Das Problem besteht nicht nur in
dem meist als äusserst grosse
Bandbreite ausgewiesenen eruier-
ten Wert, sondern vor allem darin,
dass es vielen Eigentümer*innen
schwerfällt, die eigene Immobilie ob-
jektiv zu bewerten, da ihnen Fach-
wissen, Vergleichsobjekte und vor al-
lem die Erfahrung fehlen. Die Krux
und die Gefahr einer Online-Bewer-
tung bestehen darin, dass sich Ei-
gentümer*innen häufig am oberen
Ende der aufgeführten Wertband-
breite orientieren, was oft nicht dem
effektiven Marktwert entspricht.
Eine falsche Definition des Verkaufs-

preises kann zu Verzögerungen bei
einem allfälligen Verkauf, zu Falsch-
entscheidungen oder Fehlplanungen
wie auch Frustration bei der Eigentü-
merschaft führen. Rizzo Immobilien
verzichten bewusst auf einen On-
line-Rechner auf der Homepage:
«Bei uns sind Immobilienbewertun-
gen selbstverständlich ebenfalls
kostenlos. Der grosse Unterschied
und Mehrwert für unsere Kunden be-
steht darin, dass sich ein Fachex-
perte die Immobilie vor Ort an-
schaut, eine neutrale Bewertung er-
stellt und eine auf Erfahrung
beruhende Einschätzung des vor-
aussichtlich erzielbaren Verkaufs-
preises abgibt.»

Immobilienangebot
Wiesendangen: 4.5-Zi.–
Gartenwohnung mit ca. 280 m2

Umschwung, 1 Garagen-PP
und 1 Motorrad-Abstellplatz
Wasserfuristrasse 106
8542 Wiesendangen
CHF 855’000.– zzgl. 1 TG-PP und
1 Motorrad-Abstellplatz für
insgesamt CHF 35’000.–.
Weitere Informationen:
www.rizzo-immobilien.ch

Rizzo Immobilien: Persönliche Beratung

Das Team der Rizzo Immobilien GmbH (von links): Andreas Hauser, Marc Blum, Gabriele Rizzo, Dario De Cagna und Edisa Rizzo.
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