Wohntraum an der
Schlosstalstrasse

Winterthur: Die 5.5-Zimmer-Gar-
tenwohnung mit 125 m2 Wohn- und
160 m2 Griinfliche liegt direkt an der
Schlosstalstrasse 215 in Winterthur-
Wiilflingen, direkt an der Toss. Das
Mehrfamilienhaus (Baujahr 2006) mit
neun Einheiten bietet ein kinder- und
familienfreundliches Ambiente mit ge-
meinschaftlichem Grill- und Begeg-
nungsplatz, Tischtennisplatte  und
grossziigigem Spielplatz. Zur Wohnung
gehdrt eine Garagenbox fiir zwei Autos
und ein Tiefgaragen-Parkplatz, sowie
ein eigener Wasch- und Kellerraum.

Verkaufspreis Fr. 785 000.-
zzgl. Fr. 40000.-/25000.-
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Praktisch angelegter Grundriss. pd.
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RIZZO Immobilien GmbH

Geschaftsstart nach Mass

Am 24. Februar 2012 erdffnete
Gabriele Rizzo sein Immobilien-
unternehmen. Die Stadthaus-
strasse 12 ist seither zur Topad-
resse im Immobilienmarkt gereift:
die RIZZO Immobilien GmbH
hat ihr Jahresziel bereits erreicht.

Winterthur: Getreu seinem Leitsatz «ich
bin schneller» hat Gabriele Rizzo seine vor
der Geschiftserdffnung gesetzten Busi-
nessziele 2012 bereits erreicht. «Neider
werden jetzt sagen, ich hitte diese einfach
tief angesetzt», lacht der bald zehn Jahre
im Immobilienmarkt titige Winterthurer.
Wer den 38-Jahrigen kennt, weiss jedoch,
dass sein Erfolg auf gesundem Ehrgeiz
und Leidenschaft basiert. Eigenschaften,

die der innovative Geschiftsmann ger-
ne weitervermittelt. Und so ist nicht ver-
wunderlich, dass Gabriele Rizzos drei
Mitarbeiter Susanna Di Muro, Marlise
Raschle und Andreas Hauser ihren Chef
in Sachen Engagement und Kompetenz
bestens erginzen.

Im einladenden, mit Stil eingerichte-
ten Shop mit Wohlfiihl-Ambiente, wer-
den neue Verkaufsstrategien entwickelt,
die Einsetzung passender Marketinginst-
rumente geplant und Besucher — seien es
bestehende oder neue Kaufs- oder Ver-
kaufskunden, aber auch zufillig vorbei-
schauende Passanten — zuvorkommend
beraten und auch schon mal mit einem
feinen Espresso und italienischem Ge-
back verwohnt. «Die Kundenzufrieden-
heit ist das A und O unserer Geschéftsti-
tigkeit, dafiir geben wir alles», betont Ga-

\\r::

briele Rizzo.
Zufriede-

ne Kunden, die
Empfehlun-
gen in ihrem
Umfeld wei-
tergeben, stiitzen das

grosse Immobiliennetzwerk der
RIZZO Immobilien GmbH und
sind die Friichte der Anstrengungen

des topmotivierten Quartetts. «<Und wenn
wir mit Qualititsarbeit — im Sinne des
Kunden agierend — auch unserem Leit-

spruch <ch bin schneller> gerecht werden,

dann um so besser», lacht Gabriele Rizzo
und verabschiedet sich mit seinem Elek-
tro-Twizy zur ndchsten Besprechung. gs.
Alle Informationen:

RIZZ Immobilien GmbH, Stadthausstrasse 12,

8400 Winterthur. Tel. 052 203 80 00
www.rizzo-immobilien.ch
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Strahlen Businessfreude aus: Susanna Di Muro, Gabriele Rizzo, Andreas Hauser und Marlise Raschle. Bilder: pd.

RI1ZZO Immobilien GmbH
Stadthausstrasse 12
CH-8400 Winterthur
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Wann soll man den
Makler beiziehen?

Gabriele Rizzo klart
unter anderem auf,
wie in Zusammen-
hang mit Immobi-
lien ein kompeten-
ten Makler erkenn-
bar ist.

Wie entscheide ich zwischen Privatver-
kauf oder Verkauf durch einen Makler?
Gabriele Rizzo: Beide Varianten ha-
ben Vor- und Nachteile. Ein Makler
kann bei der Festlegung eines realis-
tischen Verkaufspreises seine Kompe-
tenz und Erfahrung einbringen, kennt
die lokalen Marktgegebenheiten, ver-
fiigt tiber das notwendige Fachwissen,
hat ein entsprechendes Beziehungs-
netz und koordiniert alle Prozess-
schritte und Vertragsverhandlungen.
Dies natiirlich gegen Bezahlung einer
Provision.

Wie erkenne ich einen professionell
arbeitenden Makler?

Vergewissern Sie sich, dass der Makler
auf Erfolgsbasis arbeitet. Verlangen Sie
einen Erfolgsausweis und erkundigen
Sie sich, ob der Makler in Threr Region
bereits Verkdufe getdtigt hat. Ein guter
Makler muss zudem mit Einwdnden
umgehen und den ganzen Verkauf-
prozess bis zur Eigentumsiibertragung
begleiten kénnen.

Mit welcher Provisonshihe ist zu rech-
nen und wann erfolgt die Bezahlung?

Die Zahlung sollte erst nach erfolgrei-
chem Verkaufsabschluss beim Notar
erfolgen. Das Honorar ist erfolgsab-
hingig geschuldet und liegt in der Re-
gel zwischen 2 und 3 Prozent des Ver-
kaufserloses. Interview: gs..

Gabiriele Rizzo

Tel. +41 78 865 17 27
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